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Intensiv produktudvikling _

sikrer de kommende fyrre ar

Europa’s ferende producent af radiokommuni-
kationsudstyr - Storno - kan fejre fyrre ars
jubilzum med rekordomsatning og en raakke
nye avancerede produkter.

Den kendte kliché - feerdig med
de fyrre — gaelder absolut ikke for
Storno A/S, der har bevist sin le-
vedygtighed her i jubilssumsaret
1987 med en forventet rekordom-
seetning og et teknlogisk know-
how, der kan sikre virksomhe-
dens dominerende stilling i de
kommende fyrre ar.

- Den seerdeles positive ud-
vikling er fortsat med uformind-
sket styrke her i forste halvar af
1987, og alt tyder pa, at koncer-
nen kommer ud af jubileeumsa-
ret med en omseetning, der lig-
ger et godt stykke over 1 milliard
kroner, fastslar direkter H.C. Eb-
besen.

— Det er specielt her i Dan-
mark — hvor vi nu omseaetter for
godt en kvart milliard kroner —
samt pa det europaeiske eksport-
marked, at fremgangen er mar-
kant, fortseetter H.C. Ebbesen.
Saledes har vi sikret os meget
store ordrer i bl.a. Jugoslavien,
Portugal og England, ligesom
deter lykkedes for os at fa opbyg-
get en betydelig eksport til det for
Storno nye marked Spanien, et
marked, der efter landets indtree-
deni EF, kan blive meget betyde-

ligt.

NYT SELSKAB
| SVERIGE

- Pa det skandinaviske marked
harviheri 1987 indsat betydelige
ressourcer for at fa yderligere
gang i salget, og vi har bl.a. med
virkning fra 1. april etableret et
selvsteendigt selskab i Sverige,
hvor viien arrsekke har veeret re-
praesenteret via distributer. Op-
rettelsen af det nye selskab skal
ferst og fremmest ses som en un-
derstregning af det svenske mar-
keds meget store betydning,
samt som opfyldelsen af gentag-
ne krav fra vore mange store
svenske kunder.

— | Sverige har viigvrigt netop
sikret os meget stor ordre til
Stockholms lokaltrafik omfatten-
de et helt nyudviklet kommunika-
tionssystem, der ma anses som
Europas mest avancerede bus-
system. Ved slutlevering vil ca.
2.500 busser veere forsynet med

Fremgangsmaden for Storno er
markant pa hjemmemarkedet og
det europziske eksportmarked,
siger direktor [4.C. Ebbesen.

Storno’s nye mobilanlaeg, Stor-
nophone 6000.

— Denne ordre understreger vor
meget steerke stilling pa marke-
det for radiokommunikation til
den offentlige transportsektor.
Yderligere har vii 1987 modtaget
millionordrer pa metrosystemer
til sdvel Lissabon som Lyon.

UDVIKLINGSSAM-
ARBEJDE MED DSB

- Visatser naturligvis kraftigt pa
at fastholde denne position, og
et eksempel herpa er et meget
perspektivrigt samarbejde med
en af vore meget betydningsful-
de kunder - DSB - der gar ud pa
udvikling af et nyt kommunika-
tionssystem til S-togs nettet,
hvor vi for forste gang pa dette
marked skal udnytte det helt
jomfruelige frekvensomrade, 900
MHz.

MANGE PRODUKT-
NYHEDER

- Storno har i de seneste to ar
introduceret mange spandende
produktnyheder i et antal, der er
helt usaedvanligt for branchen,
og denne udvikling fortsaetter
her i jubileeumsaret, papeger
H.C. Ebbesen. Jeg kan f.eks.
naevne et nyt, avanceret kontrol-
system til vore basisstationer, et
totalt persons@gerprogram med
4 1il 5 forskellige pager-typer, nye
soft-ware pakker til vort mobilan-
leeg, Stornophone 6000, der gi-
ver den endnu flere features og
anvendelsmuligheder, en »ny«
udgave af vor beerbare bestsel-
ler, Stornophone 4000, der nu er
solgt i mere end 60.000 eksem-
plarer.

- Endvidere har vi udviklet
specialudgaver af vore offentlige
biltelefonmodeller til Vesttysk-
land og Frankrig. Begge marke-
dererlovende, og vore produkter
har faet en meget positiv modta-
gelse. | juli méned abner et 900
MHz NMT net i Schweiz, hvor
Storno ogsa deltager, og som
den fogrste har vi allerede modta-
get typegodkendelse.

Storno 6000 biltelefon
- til arbejde og fritid.

DET RULLENDE
KONTOR

- Samtidig med introduktionen
af det nye 900 MHz biltelfonsy-
stem ved &rsskiftet indferte vi
endvidere en raekke features
som automatisk telefonsvarer,
handfri betjening af telefonen og
telefax — alt sammen funktioner,
der kan medvirke til at gare bilen
til et effektivt rullende kontor
med direkte kontakt til hovedsae-
det. For at fortsaette denne udvik-
ling har vi netop introduceret
PC’eren til bilen. Den lille hjem-
me-computer ligger i en kuffert,
der er lige til at tage med i bilen,
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og via et modem og biltelefonen
kan man kommunikere on-line
med firmaets centrale computer.

UANEDE
MULIGHEDER

— Storno har séledes her i jubi-
leeumséret taget hul pa den
fremtid, som vi takket veere enin-
tensiv produktudvikling kan vae-
re en aktiv del af. Vi kan se de
kommende ar meget fortrost-
ningsfuldt i mede pa trods af en
forventning om skeerpet konkur-
rence pa eksportmarkederne.

— Baggrunden for optimismen
er forst og fremmest den fort-

satte satsning pa vor egen pro-
duktudvikling suppleret med
den kolossale teknologiske know-
how, som vi kan treekke frit pa via
vort teette samarbejde med ver-
dens ferende kommunikations-
firma, Motorola. Hermed vil vi
konstant veere i stand til at holde
os pa forkant af den teknologiske
udvixling pa vort omrade og vee-
re i stand til at seette normerne
for produktdesign og kvalitet.

— Endvidere har vi med vor
meget steerke position pa hjem-
memarkedet sikret os den plat-
form, der er nedvendig for fortsat
succes pa eksportmarkederne,
slutter H.C. Ebbesen.

i i

Ny udgave af Stornophone 4000, der allerede er solgt i mere end 60.000
eksemplarer.




Storno har egne centre i Keben-
havn, Arhus, Aalborg, Odense
og Kolding, men i takt med NMT-
systemets udbredelse og kravet
om gget lokal-service, har Storno
oprettet en raekke B-centre og
her for nylig ogsa en gruppe C-
centre. B-centre og C-centre er
firmaer/virksomheder, som har
kendskab til hgjteknologiske pro-
dukter og derfor har den forned-
ne ekspertise til ogsa at forhand-

le Storno’s kommunikationsud-

styr.

Forskellen pa de to typer af
centre er, at B-centre bade sel-
ger og reparerer produkterne,
hvorimod C-centre kun vareta-
ger salg. Dog kan kunden altid
komme til C-centre, hvis der er
problemer med udstyret, fordi
forhandleren, hvis det f.eks. er

en biltelefon, der er noget i vejen
med, saetter en ny i vognen med
det samme og sender kundens
egen til reparation.

- Filosofien bag vores de-
centralisering af salget er, at der
hejst ma vaere 30 kilometer mel-
lem de steder, hvor vore biltelefo-
ner kan kebes og installeres. Bil-
telefoner bliver mere og mere
forbrugsvarer pa linie med fjern-
syn, keleskabe og vaskemaski-
ner, sa derfor skal alle kunder
principielt kunne kebe en biltele-
fon der, hvor de bor. Det behow til-
godeser vi ved at abne lokalt
over hele landet. Forelgbig har vi
etableret en halv snes C-centre,
og i de kommende ar regner vi

- med at fordoble dette antal, siger
salgschef Tom Bungaard.

A.W. Jespersen, Abenra, har vaeret
Storno forhandler siden 1963.

STIGENDE OMSZET-
NING GIVER BASIS
FOR UDVIDELSE

AW. Jespersen fra Abenré har
veeret Storno forhandler siden
1963 og forteeller her om virk-
somheden, udviklingen, og at
det hele aldrig var gaet sa godt,
hvis ikke hans kone havde sam-
let tradene og styret bogholderi-
et.

AW. Jespersen’s og Storno’s
samarbejde gar tilbage til 1963,
hvor Jespersen var bestyrer for
enradio-og TV forretning og ved
siden af jobbet begyndte at sal-
ge Storno. | 1969 blev han selv-
steendig med udelukkende ser-
vice af Storno produkter. Senere
kom salget til. Virksomheden 1a
dengang i Tender, men da den
stat og roligt voksede, flyttede
man i 1977 til Abenra. Her ligger
virksomheden den dag i dag og
der udbygges nu til sterre lager-

4 kapacitet. Medarbejderstaben er

oppe pa 10, og de deekker salg
og service i hele Senderjylland.

KUN TO KOMMUNER
HAR IKKE STORNO

- Salget gar virkelig godt. Jeg
regner med i ar at omsaette for
10-12 mio. kr. Vi forhandler hele
Storno’s program af mobile an-
leeg, hovedstationer, biltelefoner
og beerbare anleeg, iseer biltele-
fonerne er en stor del af omsaet-
ningen, siger AW. Jespersen,
og fortseetter: Vi har solgt Storno
udstyr til samtlige kommuner i
Senderjylland undtagen to. Des-
uden teeller vore kunder storre
virksomheder, Toldveesenet og
private. Vores kundekreds er stor
og mangfoldig, og vi har et per-
sonligt forhold til hinanden. Jeg
bliver til tider beskyldt for ikke at
»give ved derene«. Det er ogsa
rigtigt. Til gengeeld har jeg gode
produkter og fin service, det tror
jeg pa, er det vigtigste, nar man
skal seelge. Desuden har vi korte
leveringstider. Det betyder me-
get, nar kunderne vil have pro-
duktetherognu. AW. Jespersen
og hans kone har sammen fort
virksomheden frem til det, den er
i dag, og om sin kones indsats,
siger Jespersen: »Hun har i alle
arene fert bogholderiet, har
holdt sammen pa tradene, bak-
ket op og serviceret kunderne. |
dag har hun en mere koordine-
rende funktion, og det er ikke for
meget at sige, at uden hende var
virksomheden ikke det, den er i
dage«.

AW. Jespersen har ogsa inve-
steret i testudstyr, som bruges til
opjustering og kontrol af produk-
terne — Med det er vi sikre pa al-
tid at kunne levere det optimale
produkt, slutter AW. Jespersen.

KAN IKKE DRIVE EN
FORRETNING UDEN

Nar kunderne ferst har faet bilte-
lefon, kan de ikke forsta, at de
har kunnetdrive forretning uden,
forteeller Erik Nielsen, som sam-
men med kompagnonen Gert
Dahlin driver radioforretningen
Hoffmeyer i Nykebing Falster og
tillige seelger Storno’s produkter.
Firmaets navn er et levn fra for-
retningens stiftere Hoffmeyer og
Jergensen, hvor de nuveerende
ejere fandt Hoffmeyer mest ka-
rakteristisk og derfor beholdte
det. Firmaet holdt 50 ars jubilze-
um sidste ar og har forhandlet
Storno siden 1959.

' Stomo

RADIQTELEFONER

Erik Nielsen, Storno forhandler i
Nykebing Falster.

- Vier 18 ansatte og forhand-
ler hele Storno’s program til vo-
res kundeomrade Lolland-Fal-
ster, Mon og Sydsjeelland. Vore
kunder er bade den private og
den offentlige sektor, og i dag er
det atypisk, hvis erhvervslivet ik-
ke har en biltelefon, ligesom
naesten alle kommuner pa Mgn
og Lolland-Falster har Storno
produkter, siger Erik Nielsen, som
er glad for at forhandle Storno,
for som han siger: Produkterne
har en virkelig god kvalitet.



STORNO NABO
TIL FDM

Storno Center Bornholm markere-
de i maj maned ved en reception,
at forretningen er flyttet til nye lo-

kaler i FDM’s bygninger, St. Tor-
vegade 98 i Ranne. Her har firmaet
faet ideelle forhold med kontor og
veerksted, og den daglige leder,
Kurt Kofoed, er ikke mindst glad
for de gode parkeringsforhold. Re-

En spaendende tid

Vera og Knud Nielsen har
vaeret Storno forhandler i
26 ar og har lige leveret et
lukket anlzeg til amtets fem
sygehuse

- Viharveeret Storno forhandler
siden 1961, hvor vi fik eneret pa
salg og service af Storno’s pro-
dukter i Viborg Amt. Det har vee-
ret speendende at vaere med til at
bygge firmaet op til, hvad det er i
dag. Egentlig begyndte det i
1956, da min mand var ansat
som radiomand pa kasernen i Vi-
borg og solgte Storno i sin fritid —

#
i

i alt har vi veeret med hos Storno
i 31 af deres 40 ar. Min mand har
altid veeret interesseretisalgogi
seerdeleshed i service og ville
derfor gerne have forhandling af
Storno’s produkter som fuldtids-
job, sa da det blev muligt, starte-
de vi hjemme hos os sely, forteel-
ler Vera Nielsen.

- Salgsmeessigt er det gaet
stat fremad, hvilket betyder, at vi
til stadighed har kunnet udvide. |
dag er vi otte medarbejdere og
har lige udvidet vaerkstedet og
kontorerne.

Storno i Viborg forhandler he-
le programmet af biltelefoner,
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preesentanter fra Storno Danmark,
Erik Stroamfeldt (tv.) og Peter Bram-
sen (th.) ses foran de nye Storno
Center sammen med installater
Sv. Erik Tarp og Kurt Kofoed.

baerbare anleeg og lukkede sy-
stemer. Iseer Storno 6000 gar
godt — den szelges bade til priva-
te, Amtskommuner, vognmeaend
og mange flere.

- Forretningen har veeret hele
mit liv. Det har veeret spaenden-
de &r med mange udfordringer.
Vi har ogsa nogle medarbejdere
og et veludbygget kundenet, for-
teeller Vera Nielsen, som sam-
men med en ansat tager sig af
kontorfunktionerne, bogholderi-
et, kontakt til kunder og anseg-
ninger hos Post- og Telegrafvee-
senet.

STORNO | DANMARK

Storno
Midtager 20, 2605 Brondby
02 4555 44

Storno
Thulevej 17, 5210 Odense NV
09 16 25 40

Storno
Rudolfgardsvej 8, 8260 Viby J
06 28 11 22

Storno
Tarmvej 1, 9220 Aalborg Dst
08 15 88 22

Storno
Jernbanegade 5, 6000 Kolding
05 52 59 33

Storno Center

Vilh. Rasmussen ApS, Industri-
vaenget 44, 3400 Hillerad

02 26 66 88

Storno Center Esbjerg
K-N-Elektronik I/S, Malervej 4,
Saedding, 6710 Esbjerg V
051545 11

Storno Center Vest Herning
Cypresvej 19, 7400 Herning
Salg: 07 22 00 06

Service: 07 22 02 04

BVO Radio ApS.
Tastruphej 17, 4300 Holbaek
034352 18

Kolding Radio Teknik I/S
Vejlevej 307, Bramdrupdam
6000 Kolding, 05 56 87 11

Hoffmeyer & Jorgensen A/S
Jernbanegade 13, 4800 Nykebing
Fl., 03 85 28 44

UG Radio Ringsted A/S
Rugveenget 11, 4100 Ringsted
03 6192 22

Storno Center Bornholm ApS
Store Torvegade 98, 3700 Renne
03 95 05 69

A.W. Jespersen
Lundsbjerg Industrivej 19,
6200 Abenra, 04 66 31 22

Firma Knud Nielsen
Tagteekkervej 4, 8800 Viborg
06 62 30 01

Storno Center Vest Holstebro
Streuervej 45, 7500 Holstebro
07 40 22 22

Storno Center Vest Lemvig
Brovej 1, 7620 Lemvig
07 82 20 54

Storno Center Vest Ringkobing
Birkemosevej 7, 6950 Ringke-
bing, 07 32 55 22 v

Marine Service
Lystbadehavnen, Strandvejen
7600 Fredericia, 05 93 41 22

Marine Repair A/S
Fr. Winthersvej 5, 8700 Horsens
05 62 66 11

Ingeniorfa. Poul Tarp a/s
Jomfrulekken 4, 8900 Randers
06 42 55 00

Baadsgaard a/s
Ostergade 4, 9800 Hjerring
08 92 55 22

Andersens Antennemontering
Kuoipiovej 12, 5700 Svendborg
09 21 26 92

Aksel Ketner Haderslev A/S
Niels Bohrsvej 2, 6100 Haderslev
04 5151 11

Aksel Ketner Haderslev A/S
Ellegardsvej 2, 6400 Senderborg
04 4267 11

Aksel Ketner Haderslev A/S
Hermesvej 9, 6330 Padborg
04 67 23 11

Aut. elinstal. Kr. Moller Pedersen
Vestergade 124, 7200 Grindsted
0532 11 33
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Storno som
sponsor

Storno er i begivenhedernes cen-
trum, néar store sportsbegiven-
heder og rekordforseg leber af
stablen over hele verden. Som
leverander af radiokommunika-
tionsudstyr sikrer virksomheden
den perfekte afvikling af arran-
gementer via effektiv. kommuni-
kation mellem ledelse, officials
og deltagere.

Alpint world cup i Frankrig.

Storno har bl.a. medvirket ved
store begivenheder som:

VM i skisport.

OL i Moskva.

- e T ey e

eneralprove pa VM, Bagsvard Se.
a.
(/4




Udviklingen i den moderne elektro-
nikbranche er gennem arene siden
2. verdenskrig gaet sa ufattelig hur-
tigt, at kun meget fa virksomheder,
der var med ved starten i Europa, har
formaet at haenge pa i konkurrencen
med bl.a. de japanske konkurrenter
og stadig markere sig pa markedet
her i 80’erne.

| en sa forholdsvis ung branche er
40 ars jubileeer derfor uhyre sjeeldne,
og nar Storno her i 1987 kan fejre
denne runde dag, er det et tydeligt
bevis pa, at firmaet er en af radio-
kommunikationsbranchens pioner-
virksomheder, der konstant har ud-
stukket retningslinierne for marke-
dets udviklingsmuligheder.

Storno’s redder gar imidlertid end-
nu leengere tilbage i tiden, nemlig til
etableringen af en anden dansk in-
dustris beremte pionerer, Det Store
Nordiske Telegrafselskab, i 1869.

| forbindelse med en spredning af
aktiviteterne lige fer 2. verdenskrig
kom Det Store Nordiske Telegrafsel-
skab i forbindelse med en ung nyud-
dannet cand. polyt., Erik Petersen,
der under sin ansaettelse som tekni-
ker og ingenier ved Kalundborg Ra-
diofonistation og senere ved Statsra-
diofonien havde eksperimenteret
med beerbar radiokommunikation
samt radioudsendelser pd FM-ban-
det. Erik Petersen havde med disse
erfaringer udarbejdet et omfattende
og detaljeret memorandum, som
preesenterede en helt ny type dansk
virksomhed.

- Vi besegte flere store danske
virksomheder med dette memoran-
dum inden Det store Nordiske Tele-
grafselskab blev involveret og straks
sa mulighederne i planerne, forteel-
ler Erik Petersen, der blev ansat som
mekaniker pa Statsradiofonien i
1937. Med baggrund i en videnska-
belig artikel i et amerikansk tidsskrift
begyndte han 1938 at eksperimente-
re med noget helt nyt: Radiotrans-
mission over FM-bandet. | USA hav-
de videnskabsmeend udviklet denne
specielle teknik, og efter 2. ver-
denskrig var Erik Petersen en af de fa
ingenigrer i Europa, der kendte no-
gettil dette revolutionerende arbejde
takket veere sit arbejde med FM pa
Statsradiofonien.

Efter krigen fortsatte arbejdet med
FM eksperimenterne nemlig samti-
dig med, at Erik Petersen byggede
smé transportable sendere til Stats-
radiofoniens reportere, bl.a. Gunnar
»Nu« Hansen.

— Gunnar benyttede bl.a. mit an-
leeg med egenavnet »Den lille Ryg-
saek« til nogle af de farste direkte ra-
diotransmissioner fra |dreetsparken.
Sidelebende med udviklingen af
denne beaerbare radio »fuskede« jeg
lidt med mobil radiokommunikation
til biler, og da Frederiksberg Brand-
vaesen var interesserede i at kebe de
forste bilradioer, og jeg meget klart
sé&, hvilke muligheder der |& pa dette
marked, udarbejdede vi et memo-
randum for at starte egen virksom-
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Dansk elektronik i verdensklasse

gennem 40 ar

En ung ingeniors visionaere ideer i 1947 er
baggrund for, at Storno har kunnet praege den
internationale udvikling af baerbar og mobil
radiokommunikation gennem 40 ar. | dette jubi-
la2umsinterview forteeller Storno’s stifter og
direktor frem til 1980 - Erik Petersen - om de
forste pionerar hos Europa’s ferende produ-
cent af radiokommunikationsudstyr

4

hed.

Det Store Nordiske Telegrafsel-
skab stillede lokaler til radighed i en
gammel textilfabrik Ved Amagerba-
nen, og Erik Petersen og en lille stab
af handplukkede folk gik i gang un-
der meget primitive forhold.

- Vi startede under navnet STO-
NORA (Store Nordiske Telegraf-Sel-
skabs Radio-Afdeling) i 1947, men
Stornora & efter myndighedernes
mening for taet pa virksomheden So-
nora, og derfor matte vi finde et nyt
navn. | 1948 blev det korte og mere
feengende navn, Storno, derfor virk-
somhedens navn.

Erik Petersens fremsynede ideer
og planer fra det bergmte Storno me-
morandum viste sig meget hurtigt at
veere seerdeles baeredygtige, og det
lille firma fik hurtigt oparbejdet en
stor og trofast kundekreds her i lan-
det.

- Selvomdetiflere ar efter krigen
var meget sveert at skaffe komponen-
ter til vore anlaeg, og det set med nu-
tidens gjne var noget mag, vi lavede,
leerte vi hurtigt, at dette ikke skulle ga
ud over vore kunder. Allerede pa da-
veerende tidspunkt blev Storno’s be-
remte service grundlagt, og vi holdt
vore kunder i »hadnden«, sa de var

sikre pa hurtig hjeelp ved funktions-
fejl.

- Der herskede en helt enestaen-
de pioner-and blandt de 12 medar-
bejdere, som arbejdede hos Storno i
de forste ar. Hvis man ikke kunne
skaffe komponenter o.lign., métte vi
selv producere dem, og ingen opga-
ve blev betragtet som umulig.

— Vi udviklede og producerede
mobilradioer baseret pa, hvad folk
péaden tid havde brug for, og nogle af
vore ferste kunder efter Frederiks-
berg Brandveesen var elveerker
o.lign., offentlige institutioner samt
taxi-selskaber. Pa grund af lovgivnin-
gen var udviklingsmulighederne i de
forste &r dog noget begraensede, idet
P&T stillede meget store krav til ke-
bernes behov, og der gik flere ar, in-
den private fik lov at kebe Stornoan-
leeg. Den forste-private kunde var en
dyrleege i Jylland.

Fra starten var det Erik Petersen’s
malsaetning hurtigt at oparbejde en
eksport, og udgangspunktet som
pionerinden for FM radiosignalering
i Europa var glimrende. En stor ver-
densomspaendende radiofoniudstil-
ling i Nordsjeelland med deltagere
fra hele verden satte gang i disse ak-
tiviteter.

— Vifik lejlighed til at demonstrere
vore anleeg for mange udenlandske
kunder, hvilket hurtigt resulterede i
spaendende kontakter og senere
ordreribl.a. Norge, Sverige, Holland
og Portugal.

— | Portugal oprettede vi eksem-
pelvis et landsdaekkende radiosy-
stem for preesident Salazar, og i be-
gyndelsen af 50’erne fik vi etableret
kontakter til Egypten, hvor vi i dag —
35 ar efter - stadig har den samme
agent, der i alle rene har forstaet at
skaffe virksomheden en steerk posi-
tion pé dette marked.

England blev ogsa hurtigt et af
Storno’s veesentlige eksportmarke-
der, og en stor opsat artikel i selveste
The Times var guld veerd for virksom-
hedens fortsatte ekspansion pa mar-
kedet.

- |forbindelse med salget af et sy-
stem til en kommune i Sydengland,
fremkom der en voldsom offentlig
kritik af, at kommunen ikke havde
valgt et lokalt engelsk firma fremfor
en dansk konkurrent. Kommunens
kvindelige borgmester blev inter-
viewet i The Times og slog her fast, at
man havde valgt Storno, fordi det var
den eneste udbyder, der kunne tilby-
de den sikkerhed og service ved le-
veringen, som kommunen havde be-
hov for! En sadan udtalelse var af
helt uvurderlig betydning ligesom
Scotland Yard’s store indkeb af vort
udstyr.

Erik Petersen — der trak sig tilbage
fra direkterposten i 1980 — kan i dag
se tilbage pa et enestdende livs-
veerk: Etableringen af Europa’s fe-
rende radiokommunikationsvirk-
somhed med en arlig omsaetning i
nzerheden af en milliard danske kro-
ner, over 2000 medarbejdere, agen-
ter i mere end 80 lande og dattersel-
skaber i England, Frankrig og Vest-
tyskland. En verdensomspaendende
koncern der har praeget den interna-
tionale radiokommunikation i 40 &r.

Erik Petersen kan runde jubilee-
umsinterviewet af med at berette, at
samarbejdet mellem henholdsvis
Europa’s og Amerika’s sterste radio-
kommunikationsvirksomheder — Stor-
no og Motorola - ikke er af nyere da-
to.

- Allerede i slutningen af 50’erne
var jeg pa besgg pa den store virk-
somhed i USA, hvor jeg blev ualmin-
delig godt modtaget, erindrer Erik
Petersen. Under mine samtaler for-
talte jeg om et offentligt biltelefon-
system, som vi havde oprettet i Ke-
benhavn, og det viste sig, at Motorola
arbejdede med de samme ideer i fle-
re byer i USA.

— Efter min hjemkomst til Dan-
mark etablerede vi under meget stor
opmaerksomhed verdens forste tele-
fonsamtale fra to biler pa hver sin si-
de af Atlanten, og denne samtale
blev transmitteret direkte i bade
dansk og amerikansk radio. En gim-
mick der medvirkede til at saette fo-
kus pa biltelefonens store mulighe-
der.
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Storno oprettes som en af- Arlig omsaetning Omszetningen nar op pa kr. Storno introducerer offentligt Levering af Storno radiote- Omsaetning 7 mio. kr. Omsztr
deling af Store Nordiske kr. 100.000. 500.000 radiotelefonsystem i lefon nr. 1000 Levering af station nr. 4000 Levering
Telegrafselskab Den ferste »masseproduce- Kebenhavn Medarbejdere: 180 Medarb:

rede« model introduceres Eksporte

Storno
ennem

40 ar

Stornophone 500
- en af Storno’s
forste store
salgssucces’er.

Storno blev etableret af Store Nordiske i 1947 i en tidligere lommeteorklze-
defabrik Ved Amagerbanen.

-

Kong Frederik beundrer en af Storno’s baerbare radioer ved et udstillings-
besag.

1971 1972 1973 1974 1979 1980
® @ ® ® ® ®

Storno S.A. i Paris oprettes Station nr. 200.000 leveres Ny Storno fabrik indvies i Storno leverer radiotelefon- Storno’s omsaetning passe- Storno-officiel leverander til
Omsaetning 250 mio. kr. Flensborg, Vesttyskland udstyr til Verdensmester- rer 700 mio. kr. de Olympiske Lege i Moskva
Storno officiel leverander af Introduktion af CQP 800 skaberne i Fodbold i CQM 5000 introduceres
1200 stationer til de olympi- Minchen

ske lege i Minchen
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»Viking« introduceres
Forste europzeiske radiotele-

Storno oprettet datterselska- CQP 500 introduceres - ver-
ber i Vesttyskland, Sverige dens mindste baerbare radio-
og England telefon

3 14 mio. kr.
station nr. 10.000

2re: 300 fon, der bruger transistorer
idger % af salget

Taxi-selskaber fik hurtigt gjnene
op for radiokommunikationens
fordele.

Storno’s produkter har altid vaeret J
szrdeles fleksible og lette

at installere.

ge transportsektor.
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Et af de forste produktions-
billeder fra Ved Amagerbanen.

1985
o

Omsaetning kr. 37,5 mio. kr.
Eksportsalget er 85 pct
Medarbedjere: 800

Storno starter produktion i
Flensborg, Vesttyskland

Datterselskab af GNT
Station nr. 100.000 leveres

1986
®

Storno fik hurtigt oparbejdet en stor eksport bl.a. til England, hvor de be-
remte bobby’er har brugt Storno udstyr i mange ar.

Kebenhavns Sporveje var en af Storno’s forste store kunder i den offentli-

1987
&

1981
&

Storno introducerer den ful-
dautomatiske biltelefon til
NMT nettet

1982
®

Introduktion af CQP 4000

1984
&

Ordretilgangen overstiger
1 milliard kr.

Storno introducerer Storno-
phone 6000 biltelefon

(2. generation NMT)
Introduktion af CQP 4000
»automatisk«

Introduktion af CQF 9000

Introduktion af Stornophone
CQM 6000 til tovejs systemer
Introduktion af PRM NMT
(900 MHz) biltelefon
Introduktion af Radiocom
2000 (Frankrig) biltelefon

Introduktion af Stornophone
CQP 4000 MK I
Introduktion af Stornophone
6000

1. oktober Storno 40 ar



Fra brandstation

til Stormo

Under 2. verdenskrig konfiskere-
de tyskerne Frederiksberg Brand-
veesens udstyr. Ved krigens slut-
ning stod man derfor uden ud-
styr og matte hurtigst muligt fa
stablet et eller andet pa benene.
Det var meget vanskeligt, fordi
dervar mangel pa alt og isaer tek-
niske dele. Der skete imidlertid
det heldige, at den davaerende
brandchef Morten Bang fandt
noget avanceret radiomateriel
blandt tyskernes efterladenska-
ber.

Erik Petersen fra Statsradiofo-
nien og en ung stud. polyt.
Svend Falk-Larsen tilbed at byg-
ge et anleeg til brandveesenet,
hvis de métte fa delene. Anlaeg-
get blev enestaende i sin art og
vakte stor opmeerksomhed. Det
var et radioanleeg, som bestod af
en basisstation i brandvaesenets
tarn og en station i den vagtha-
vende brandinspekters bil. An-
laegget kunne tilkobles bade det
offentlige telefonnet og brand-
vaesenets eget telefonsystem.

Anlzeggets succes fik de toun-
ge maend til at dremme om egen
virksomhed. Det matte dog op-
gives, og i stedet gik de til Det
Store Nordiske Telegrafselskab
for at fa hjeelp til finansiering af
sterre produktion og udvikling.
Selskabets daveerende direktor
Bent Suenson var interesseret
og aflagde derfor Frederiksberg
Brandvaesen besag.

Den daveerende brandinspek-
ter Jergen Jalser demonstrerede
anlaegget for Suenson og siger i
dag:

- Jeg talte selvfelgelig posi-
tivt om udstyret, for her havde
Erik Petersen og Svend Falk-
Larsen en chance for at komme
videre med deres planer.

Resultatet af kontakten til te-
legrafselskabet var oprettelse af
Storno. Anleegget til Frederiks-
berg Brandvaesen er forlaengst
udtjent og nu udlant til Storno’s
museum. Her vidner det om en
svunden tid og begyndelsen til
40 ars udvikling.

Frederiksberg Brandvaesen var kunde hos Erik Petersen allerede inden
Storno var etableret som selvstaendigt firma, og siden har brandvaesener
i mange lande effektivt slukket ildebrande ved hjeelp af Storno udstyr.
Billedet viser stigevogn fra London brandvaesen.

Monterede biltelefoner
om sendagen

Tage Elm, 78 ar, og pensioneret dyrleege, var
Storno’s forste private kunde, og han fortzller
her om sin forste biltelefon og samarbejdet

med Storno

— Detvarsjovtdengang. Jeg var
den ferste dyrleege, som havde
en biltelefon, og den hjalp mig
meget i mit arbejde. Da ogsa de
andre dyrlaeger anskaffede sig
telefoner, kunne vi here, hvad
hinanden sagde, fordi der var
aben belgelaengde, forteeller Ta-
ge Elm og fortseetter:

- Nu da vi kunne hgre hinan-
den over telefonen, skulle nogle
kolleger hele tiden ringe hjem for
at forteelle om de meget vanskeli-
ge tilfeelde, de havde haft. Andre
gange kunne vi f.eks. hare, at ko-
nerne fik skaeld ud, fordi de var
for langsomme til at tage telefo-

10 nen. Vi kom teet pa hinanden.

Da Tage ElIm fik biltelefon i be-
gyndelsen af 50’erne, havde han
det mobile anleeg i bilen og det
stationzere anleeg i hjemmet.
Hans kone tog sé imod opkald og
gav henvendelserne videre til sin
mand. P4 biltelefonen var ogsa
monteret et system, sa bilhornet
tudede, hvis han ikke svarede pa
telefonen.

— Det var en stor fordel i tilret-
teleeggelsen af arbejdet, og kun-
derne var tit overraskede over, at
vi kunne komme sa hurtigt. Til ti-
der drejede det sig jo ogsa om
minutter for at redde dyrenes liv,
forteeller Tage EIm.

Else ElIm sad hjemme ved det stationzere anlaeg og to
imod besked til sin mand, som herefter blev ringet op pa
biltelefonen.




Tage EIm, den forste private bru-
ger af Storno’s biltelefoner, pa et
af sine mange beseg som dyrlze-
ge.

Tage EIm var meget glad for
sin biltelefon. Fra at have overta-
get en praksis, som var naesten
kert ned, fik han opbygget en
stor praksis med to assistenter.
De fik ogsa biltelefon.

— Storno var noget andet den-
gang, end det er i dag, forteeller
Tage EIm. Fabrikken lignede en
garage, hvor der stod et par
mand og monterede biltelefoner,
men vi fik en meget fin service.

Betjeningen var meget per-
sonlig, om det s& var sendag,
kunne vi komme forbi og fa
hjeelp, slutter Tage Elm, som til-
skriver den rationelle drift, bilte-
lefonen gav ham, som en del af
arsagen til den succes, han fik
med sin praksis i Lindenborg ved
Roskilde Fjord.

/Storno 40 ar

| begivenhedemes

centrum

og lytterne med

Siger Gunnar »Nu«
Hansen om konse-
kvenserne af sit sam-
arbejde med Erik Pe-
tersen pa Statsradio-
fonien, det nuvaerende
Danmarks Radio

| 1938 eksperimenterede Erik
Petersen med radiosignalering
over FM-bandet, og lige efter kri-
gen havde han den ferste trans-
portable sender feerdig. Den fik
Gunnar »Nu«, som pa davaeren-
de tidspunkt var reporter pa
Statsradiofonien.

- Erik Petersen’s opfindelse
var revolutionerende. Hvor vi tid-
ligere var afheengige af reporta-
gevognen, ledninger og keempe
udstyr, kunne vi med »Rygsaek-
ken«, som Erik Petersen’s lille
sender blev kaldt, bevaege os frit
og transmittere direkte, siger
Gunnar»Nu«Hansen og fortsaet-
ter:

[

- Med senderen var vi i begi-
venhedernes centrum og lytter-
ne med, hvor det skete. Vi kunne
ga ned pa grensvaeren og over-
veere lodtraekningen mellem
Danmark og Sverige, nar de spil-
lede i Idreetsparken. Vi kunne
sidde pa Bagsveerd Se og folge
direkte med i kaproernes an-
strengelser, og vi kunne inter-
viewe vinderne pa Galopbanen
»on the spot«, forteeller Gunnar
»Nu« Hansen.

- Jeg husker ogsa, da skole-
skibet Danmark i 1946 vendte
hjem til Danmark efter at have
veeret i landflygtighed i Amerika
under beseettelsen, og vi inter-
viewede kaptajnen pa den sidste
tur op gennem Jresund. Det var
radiomaessigt en stor succes.

— Erik Petersen var en fremra-
gende tekniker, som ville mere
end de fleste, og netop hans lille
sender gav mulighed for nye og
spaendende radioreportager, slut-
ter Gunnar »Nu«.

i

En landskamp mod Sverige i Kebenhavn’s Idraetspark, hvor Gunnar »Nu«

Hansen er gaet ned pa banen og bringer lodtraekningen direkte i radioen
via »rygsaekken«. Det var aldrig set for.

i+t



Storno er steerkt eksportorienteret, ca. 80% af
milliard-omseaetningen stammer fra salg uden
for Danmark. Virksomheden har hovedsaede pa
Artillerivej i Kebenhavn, salgsafdelinger i Glo-
strup og datterselskaber i England, Frankrig
og Vesttyskland samt agenter i 80 lande. For
nylig har Storno ogsa faet eget datterselskab i

Sverige

Eksportchef Kim Hermannsen
forteeller her om eksportsituatio-
nen i Europa, som er det omréa-
der han deekker med undtagelse
af landene Vesttyskland, Eng-
land og Frankrig.

— Fra 1986 til 1987 har vi haft
en veekstrate pa 13%, og inden
for de sidste fem ar er eksporten
fordoblet. Salget gar virkelig
godt. Iseer er der eftersporgsel
p& NMT-systemet og lukkede net.
En tredjedel af vores salg er NMT-
biltelefoner, og f.eks. i Jstrig har
vi 16% af markedet. | Schweiz
starter man til efteraret et nyt
NMT-lignende system, sa her
regner vi med vores gode nordi-
ske erfaringer ogsa@ med stor
succes, forteeller Kim Hermann-
sen.

Kunderne er erhvervsvirksom-
heder, offentlige institutioner og
private. | Portugal har vi godt fat.
I konkurrence med andre selska-
ber har vi sikret os en position
som markedsferende. | forste
halvar af 1987 er der allerede le-
veret kommunikationsudstyr til
de portugisiske el-veerker pa et
tocifret millionbelgb og ordrer til
metroen i Lissabon til en samlet
veerdi af 8,5 millioner kroner.

Tilmetroen drejer det sigom et
fuldautomatisk operaterbetjent
kommunikationssystem, og til de
statslige el-vaerker har Storno le-
veret et landsdaekkende fuldau-
tomatisk radiokommunikations-
system. | begge ordrer indgar et
stort antal mobilanleeg af typen
Stornophone 6000, som jo ogsa
her ilandet er blevet en stor suc-
ces.

Spanien, som tidligere har
veeret et lukket land for uden-
landske virksomheder pa grund
af strenge toldregler, er nu ogsa
ved at blive et godt marked. Told-
restriktionerne er blevet lempet
efter landets indtreeden i EF.

- | @stlandene ser vi ogsa po-
sitive tendenser - iseer til trans-
portsektoren, og ogsa til politiet i
Jugoslavien leverer vi meget ud-

12 styr, ligesom de offentlige institu-

tioner i Bulgarien og Sovijet afta-
ger mange af vores produkter.
Alene inden for mit omréade i Eu-
ropa regner vi med at seelge for
over 200 millioner kroner i ar,
slutter Kim Hermannsen.

DEN PERSONLIGE
KONTAKT ER VIGTIG

Gerald Achilles er salgsdirekter
for vores internationale salgsaf-
deling omfattende Mellemgsten,
Fjerngsten og Afrika, hvor iseer
Saudi-Arabien, Kuwait, Agyp-
ten, Nordafrika og Tyrkiet er go-
de markeder for Storno.

- Osten er et stort, men sving-
ende marked. | perioder bliver
derinvestereten del i hgjteknolo-
gisk kommunikationsudstyr, til
andre tider er investeringer
mindre. Markedet er ogsa licita-
tionsmarked. Det betyder, at de
ordrer vi far, far vi i skarp konkur-
rence med andre, forteller Ge-
rald Achilles og fortseetter:

- | Osten og Afrika er lande-
nes eget telefonnet ikke saerlig
udbygget, og derfor har de brug
for vores systemer i omrader,
hvor man ellers ikke nar ud. Feks.
har vi lige underskrevet kontrakt
med tre algierske provinsadmini-
strationer om levering af fuldau-
tomatiske radiosystemer til 20
millioner kroner.

— Algeriets formal med an-
skaffelse af radiosystemerne er
at effektivisere kommunikatio-
nen mellem provinsregeringens
hovedseaede og provinsens kom-
muner. Provinserne Tizi-Ouzou,
Bouira og M’Sila er beliggende i
den nordestlige del af Algeriet og
har gennemsnitlig 50 kommuner
hver.

Leverancerne omfatter ca.
300 radioanleeg med kontrolud-
styr af savel faste, mobile og
baerbare enheder, og der ventes
flere leverancer af betydning i
fremtiden.

- En af grundene til vores
succes i lande, som ellers er
meget forskellige fra vores, er, ud
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Eksporten fordoblet
pa fem ar

Storno skaber kontakt over alt.

over selvfelgelig de gode pro-
dukter, at kunden ikke lades i
stikken efter et kab. Vier der, hvis
kunden har problemer, og vi lo-
ser dem. Den personlige kontakt
og tillid til firmaet er meget vigtig
for de markeder. En person treef-

fer heller ikke afgarelserne, man-
ge instanser skal give tilsagn, for
en ordre bliver effektueret, siger
Gerald Achilles.

| Mellemgsten og Afrika er landenes eget telefonnet ikke sarlig
udbygget, og derfor har man brug for Storno’s radiokom-
munikationssystemer.




STORE
MULIGHEDER
1 KINA

Kina har et stort behov for radio-
kommunikationsudstyr, og Stor-
no har flere gange forsegt at
praesentere sit produktprogram,
men det er farst inden for de sid-
ste par ar, at Kina har abnet op for
kob af denne slags udstyr. Kine-
serne har saledes skrevet kon-
trakt med Storno om levering af
to fuldautomatiske systemer. Et
til Peking’s Marxistiske Institut
og et til provinsen Innermongoli-
et. Innermongoliet er valgt som
forsegsprovins for kommunika-
tionsudstyr, herunder provekeor-
sel af Storno udstyret.

- Hyvis forsgget falder heldigt
ud, skal vi levere lignende syste-
mer til andre provinser, forteeller
Preben Svendsen, som er eks-
portchef for omraderne Hong
Kong, Kina og Indonesien.

Hong Kong har ogsa nylig kebt
kommunikationsudstyr —.et luk-
ket mobiltelefonsystem til contai-
nerhavneniHong Kong. Havnen
er verdens neaeststerste, og al
lastning og losning foregar fra et
radiokontrolcenter, som styrer de
forskellige containerkrangrup-
per.

— Havnen er ufattelig stor, si-
ger Preben Svendsen. Hver be-
veegelse er ngje planlagt, og ar-
bejdet er organiseret som pa et
skakbreet. Millionordren til Hong
Kong vil fa antallet af Storno mo-
bile og baerbare anlaeg op pa
over 300 enheder.

ORDRER TIL
ENGLAND
FOR 36 MILLIONER

Elektricitetsselskabet i London
har kebt et automatisk radiosy-
stem og et stort antal danske ra-
diotelefoner som farste etape af
en udvidelse og forbedring af ra-
diokommunikationen i London.

Kort tid efter leverede Storno
igen til England - denne gang til
London’s bobby’er, Metropolitan
Police. Ordren er et stort antal
Stornophone 6000 - en vide-
reudvikling af Storno’s fuldauto-
matiske biltelefon til NMT-nettet.
De mobile anleeg skal sikre det
beremte engelske politikorps en
effektiv radiokommunikation og
bliver installeret i politiets biler
og motorcykler.
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Metropolitan Police har vaeret kun-
de hos Storno siden 1965.

Bade elektricitetsselskabet og
Metropolitan Police er »gamle«
kunder hos Storno. Politiet har
veeret kunde siden 1965, og
elektricitetsselskabets tidligere
system blev ogsa leveret af Stor-
no. Det var i 1969.

STORNO SIKRER MEDALJE | TYRKIET

| overveerelse af vicepreesiden-
ten og andre medlemmer af det
tyrkiske parlament samt under
tilstedeveerelse af pressen fik
Storno i januar 1987 overrakt en
medalje for veludfert arbejde.

Storno har leveret et radio-
kommunikationssystem pa 100
baerbare og 20 mobile enheder
til otte museer i Istanbul. Ordren
blev forhandlet med National-
museet i Istanbul, som ved at an-
skaffe sig radiotelefonerne vil
sikre de kostbare museumsgen-
stande og samtidig give ledelsen
mulighed for at kommunikere
museerne imellem.

Medaljen blev overrakt til
Burkhard Lustig, eksportchef for
vor internationale salgsafdeling,
som bl.a. deekker det neaere
Osten. Med den anerkendelse er
der &bnet op for flere leverancer
til Tyrkiet, og der forhandles om
videreudbyggelse af systemet.

Storno har leveret kommunikationsudstyr til 8 museer i Istanbul for at
sikre de meget kostbare museumsgenstande.

ORDRE TIL
FRANKRIG FOR
TOCIFRET
MILLIONBELOB

Metroen i Lyon har for gjeblikket
tre linier, men skal nu udbygges
med en fjernstyret linie, som
hverken har billetekspedition el-
ler forer til at styre toget og holde
gje med, at passagererne kom-
mer rigtigtind og ud. For at trans-
porten kan ske pa betryggende
vis, erder hos Storno bestilt kom-
munikationsudstyr for et tocifret
millionbelgb.

Kommunikaitonsudstyret be-
stér af to dele — et samtaleanlaeg
og et serviceanleeg. Samtalean-
leegget er kontrolcentrets kon-
takt med passagererne og om-
vendt. Hvis passagerene skal
have en besked, sker det fra
kontrolcentret over samtalean-
laegget, og hvis passagererne
f.eks. har brug for tilkalde hjeelp,
kan kontrolcentret kontaktes
over anleegget.

Servicesystemet omfatter ikke
kun den nye metrolinie, men he-
le metronettet i Lyon og bestar af
baerbare radioer til servicefolke-
ne. Med servicesystemet er der
hele tiden kontakt mellem ser-
vicefolk og kontrolcentret og ser-
vicefolkene imellem. Reparate-
rer og montarer kan séledes hele
tiden dirigeres derhen, hvor der
er brug for dem.

Storno var ude i hard konkur-
rence om projektet. Iseer var der
steerk konkurrence fra et fransk
selskab, og forst i elvte time be-
sluttede man sig for Storno som
leverander.
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NORDKAP TUR-RETUR

PA NY REKORDTID

Bredrene Niels og Jergen Hove fra Gilleleje
satte ny verdensrekord, da de pa 95 timer
korte fra Kebenhavn til Nordkap og retur — i
alt 5.201 kilometer

— Det var en hard tur med spejlglatte veje,
hard frost og fygende snestorme. Men vi
havde forberedt os grundigt paturen, og det
lykkedes os da ogsa at sla den nuveerende
verdensrekord pa distancen med hele tyve
timer.

Det siger badebygger Niels Hove, netop an-
kommet til Kebenhavn's Radhusplads sam-
men med sin bror Jorgen i en toptrimmet
Nissan King Cab efter 95 timers strabadser
pa turen fra den danske hovedstad til Nord-
kap og retur.

- Enfantastisk oplevelse, supplerer Joargen
Hove. Hjulene rullede konstant, og via en af
Storno’s 6000 NMT biltelefoner kunne vi le-
bende indhente oplysninger om vejr, faerge-
tider, vejkonditioner, saledes at vi kunne for-
berede os pa besveerligheder leengere frem-
me pé ruten. Men derudover holdt vi — over
biltelefonen — familierne hjemme i Gilleleje
orienteret om, hvordan turen forlab.
Detobredre blev tirsdag formiddag sendt af-
sted fra Radhuspladsen i Kebenhavn af en
motorcykelpatrulje fra Kebenhavn's Politi,
som stemplede de officicielle papirer pa re-
kordforseget, og ogsé da rekordkererne re-
turnerede til Radhuspladsen, stod Keben-
havns Feerdselspoliti parat til at stemple pa-
pirerne.

Fra en rastaerk Nissan King Cab udstyret
med Storno’s avancerede biltelefon Storno
6000 holdt Niels og Jargen Hove sig oriente-
ret om problemer lzengere fremme pa ruten,
da de sammen satte ny verdensrekord pa
5.201 kilometer p4 turen fra Kebenhavn til
Nordkap og retur - en distance, som de tilba-
gelagde pa 95 timer, nejagtig tyve timer hur-
tigere end den hidtidige rekord.

— Men derudover fik vi stempel pa posthu-
set i Nordkap, s& nu venter vi bare pa, at vo-
res nye verdensrekord bliver registreret i
Guiness Book of Records, fortseetter Niels
og tilfgjer, at de sidste otte kilometer ud til tu-
ristkontoret p4 Nordkap nzer var forblevet
som en plan pa papiret.

- Dervarensaforrygende snestorm, at vi af
det lokale politi fik forbud mod at lebe pa ski
ud til Kap’et. Derfor hyrede vi en mand med
en sne-scooter til at bringe os helt frem til
een - Mageraya, hvor vi fik postet breve til fa-
milie og venner - jeg sad pa scooterens bag-
saede, mens Joergen blev trukket bagefter pa
en slaede, slutter Niels Hove.

RADIOTELEFONER -

TIL KORETEKNISKE ANLEG
Radiotelefoner fra Storno sikrer en bedre
undervisning, en eget sikkerhed og en mere
rationel afvikling af keretekniske kurser

- Uden mulighed for at dirigere kursisterne
gennem radiotelefonerne ville vi ikke veere i
stand til pa professionel vis at »guide« naer
s& mange bilister gennem vore kurser. Men
samtidig ville bilisternes udbytte af kurserne
formentlig blive reduceret vaesentligt, fordi
de pa banen er overladt til sig selv — instruk-
tererne kan tale til dem, men bilisterne kan
ikke tale med instruktererne.

Det er instrukter pa Kereteknisk Anleeg pa
Jyllands Ringen, Bjarne @stergaard, der pa
baisis af over 12 ars erfaring som instrukter
pa Jyllands Ringen’s Koretekniske Anlee
saetter fokus pa brugen af radiotelefoner pa
dette felt.

— Altialt har vi 42 baerbare Stornoanlaeg til
brug i det daglige arbejde. En del af dem er
mere end 20 ar gamle, mens resten er nye
anlaeg - de sakaldte Stornophone 4000,
som vi gennem de seneste ar har suppleret
op med, fortszetter Bjarne Ostergaard og til-
fejer, at man i lgbet af et &r nar at gennemfere
kurser for naesten 4.000 bilister, og han poin-
terer, at bade evede og vordende bilister tree-
ner pa anlaegget.

Banen er 1.475 meter lang, og ud over diver-
se katastrofemanevrer med slalom, bremse-
og undvigepraver pa ter vej, omfatter kurset
tillige en tur pa glatbane.

Bjarne Ostergaard forventer i evrigt i de
kommende &r en kraftig udbygning af lan-
dets keretekniske anlaeg.

- Fra 1990 bliver kurset pa et kereteknisk
anlaeg obligatorisk for alle vordenede bili-
ster, og vima anse det for sandsynligt, at vi til
den tid skal have kapacitet til at kere godt
10.000 bilister gennem dette kursus pa Jyl-
lands Ringen. Samtidig méa det forudses, at
de nuvaerende 13 keretekniske anlaeg i Dan-
mark bliver til 30, s& vi star umiddelbart foran
en kraftig udvidelse.

LANDSD/EKKENDE
RADIOSYSTEM TIL
FRAGTCENTRALERNE

Ca. 600 fragtbiler er nu koblet pa fragtcen-
tralernes landsdaekkende radiosystem, der
siden 1983 er opbygget i samarbejde med
Storno

Store gkonomiske gevinster, en mere ratio-
nel handtering af godset, bedre og hurtigere
service over for fragtkunderne, samt en styr-
ket sikkerhed for de enkelte fragtchaufferer,
der nu aldrig er alene péa vejene i Danmark.
Det er nogle af de fordele, som landets fragt-
centraler kan notere sig, efter at de sidste
brikker er faldet pa plads i et landsdaekken-

de radiosystem, som centralerne sammen
med Storno A/S siden 1983 har opbygget.
- Radiosystemet, der er etableret som et
lukket system omkring Stornophone 5000,
daekker nu seksten af landets fragtmands-
centraler fra Frederikshavn til Kebenhavn,
og naesten 600 fragtbiler er koblet pa syste-
met, siger salgschef Tom Bungaard fra Stor-
no A/S og tilfgjer, at det landsdaekkende ra-
dionet er opbygget siden sommeren 1983.
— Vi startede hos et par fremsynede vogn-
meend i Herning og Kolding, og trods stor
skepsis omkring systemets effektivitet i den
indledende etableringsfase er enigheden i
dag slaende. Ingen af de tilknyttede vogn-
meaend kan i dag undvaere den hurtige og di-
rekte kontaktmulighed til de enkelte fragt-
vogne - alle er enige om, at det har vaeret en
fornuftig investering.

Blandt pionererne i opbygningsarbejdet var
direkter Poul Erik Skov fra vognmandsfirma-
et Brdr. Skov Autotransport A/S. Han fort-
seetter:

- Takket veere radiosystemet kan vi nu gen-
nemfgre en bedre og mere rationel tilrette-
leeggelse af arbejdet, samtidig med at vi har
veeret i stand til at forbedre vor kundeser-
vice. Saledes kan vi nu helt praecis besvare
kundernes forespergsler om, hvornar en
transport vil veere fremme, ligesom vi nu har
mulighed for hurtigere at dirigere en vogn
frem til kunder, der har en hastetransport.
- Men dertil kommer en ganske betragtelig
ogkonomisk besparelse i form af sparede ki-
lometer pa vore vogne, der typisk kerer tre til
fire kilometer pa en liter dieselolie, fortsaetter
Poul Erik Skov og pointerer, at samarbejdet
mellem vognmeend og fragtcentraler om-
kring dette projekt har veeret med til at styrke
sammenholdet, vognmaendene imellem.

16 af landets fragtcentraler og mere end 600
fragtbiler er nu tilsluttet vognmaendenes
landsdaekkende radiosystem fra Storno A/S.
P4 billedet ses direktor Poul Erik Skov fra
Herning - en af pionererne i opbygningen af
det omfattende system.

BEDRE SERVICE TIL
KUNDERNE MED
BILTELEFONER

Hede Nielsen A/S har nu ogsa udstyret sine
person- og varevogne med biltelefoner og
hardermed yderligere forbedret servicen for
kunderne

- Med biltelefoner kan vi bade fa mere ef-
fektive arbejdsgange og bedre service til
kunderne. Hvis en kunde f.eks. pludselig har
brug for beseg af enten en konsulent eller
monter, kan der ringes direkte til vedkom-
mende pé biltelefonen. Ligeledes kan ar-
bejdsdagen forlabe mere rationelt, hvis vi al-




lesammen hele tiden kan komme i kontakt
med hinanden. Feks. har vi faet reduceret
antallet af spildte kerselskilometer, forteeller
direktor Berge Bjerklund, Hede Nielsen A/S,
som har kebt 60 biltelefoner fra Storno A/S.
Hede Nielsen A/S saelger tekniske og medi-
cinske gasser til henholdsvis industrien og
hospitaler. F.eks. leverer virksomheden me-
dicinsk oxygen til hospitaler — den ilt patien-
terne far, nar de under en operation er i nar-
kose. Desuden producerer og szlger Hede
Nielsen ogsé svejse- og skeereteknisk ud-
styr, bl.a. en svejserobot, som bade nationalt
og internationalt har vaeret en stor succes.
— Nar valget faldt pa Storno’s biltelefoner,
Storno 6000, er det bade, fordi vi har gode er-
faringer med dem, og fordi vi vurderer Stor-
no's biltelefoner som de bedste til vores be-
hov. Vi hartidligere indkebt biltelefoner til al-
le vore lastvogne. Med dem kunne vi meerke
en hojere grad af fleksibilitet og sterre sikker-
hed for vore chaufferer, s& derfor besluttede
vi ogsé at udstyre vore person- og varevogne
med telefoner, siger Berge Bjerklund.

Hede Nielsen A/S i Horsens har lige indkebt
60 biltelefoner, Storno 6000, til sine person-
og varevogne. | forvejen er virksomhedens
lastvogne udstyret med biltelefoner.

FLOT MODTAGELSE AF
VERDENSNYHEDER PA
HERNING-MESSEN
Herning-Messen har gennem arene positio-
neret sig som en af de absolut sterste og
mest veesentlige danske industrimesser, og
med mere end 100.000 besegende pa arets
messe kan arrangererne notere sig en ny
publikumsrekord, samtidig med at udstiller-
ne kan konstatere fortsat stigende salg pa
messen i forhold til tidligere ar.

- Messen var vor hidtil bedste — ogsé bedre
end i 1985, hvor vi satte rekord, fastslar
salgschef Steen Rytter. | Isbet af messeda-
gene solgte vi for godt 1,7 mio. kr., og interes-
sen for vor stand med hele tre verdensnyhe-
der var endog meget stor. Der er saledes
naeppe tvivl om, at der ligger et omfattende
efterfelgende salg, som kan relateres direk-
te til preesentationen pa Herning-Messen.

R

Storno kunne blandt andet kunne konstate-
re en kolossal interesse for den nyudviklede
NMT biltelefon til 900 MHz-bandet, ligesom
der var rift om at fa praesenteret selskabets
digitaltelefonsvarer med display, der kan op-
lagre og praesentere 8 forskellige telefon-
numre.

DIREKTE KONTAKT TIL
SERVICECENTRE

OVER HELE VERDEN

Bredrene Vestergaard A/S — en af landets fo-
rende importerer af hgjteknologiske vaerk-
tejsmaskiner fra bl.a. Japan og Vesttyskland
- har i de seneste ar kunnet maerke dansk
industri’s steerkt stigende interesse for at in-
vestere i den moderne produktionsteknologi.
— Dansk industri har ellers veeret noget til-
bageholdende med investeringer pa dette
marked, forteeller salgschef Poul Brand-
strup fra Bredrene Vestergaard A/S, men for
at bevare konkurrenceevnen har stadig flere
virksomheder indset nedvendigheden i at
kebe avancerede computerstyrede veerk-
tejsmagsiner, og det betyder nu, at Danmark
procentuelt er langt foran lande som Norge
og Sverige pa dette omrade.

- Feelles for den ny generation af vaerktejs-
maskiner er, at de styres ved hjeelp af en
computer, og det kreever dels en grundig op-
leering af de medarbejdere, der skal betjene
maskinerne, dels en effektiv og hurtig ser-
vice for at vore kunder konstant kan holde
den planlagte produktion.

- Vilaegger derfor veegt pa, at vore teknike-
re er bredt uddannede veerktojsmagere med
en speciel viden om hydraulik og elektronik.
Alligevel kan de naturligvis komme ud for
problemer, som de ikke selv umiddelbart
kan lese, og derfor har vi udstyret dem med
baerbare Storno NMT-biltelefoner, sa de lige
ved siden af maskinens skaerm kan komme
i direkte kontakt med producenternes tekni-
ske eksperter i Europa eller Japan og der-
med lese problemet pa stedet ved hjeelp af
telefonen, slutter Poul Brandstrup.

Bradrene Vestergaard A/S’ teknikere kan via
en NMT-biltelefon komme i direkte forbindel-
se med servicecentre over hele verden og
dermed yde en hurtig og effektiv service pa
virksomhedens avancerede computerstyre-
de veerktejsmaskiner.

RADIOKOMMUNIKATION
SIKRER DEN DAGLIGE
EL-FORSYNING

| mere end 33 ar har radiokommunikation
veeret et veesentligt stykke vaerktgj i det dag-
lige arbejde, og efter at Haderslev og Om-
egns Elforsyning for nylig har investeret i et
nyt avanceret radiokommunikationssystem
fra Storno, er dette veerktej blevet endnu me-
re effektivt.

- Vort gamle radioudstyr var ikke leengere
tidssvarende, og vi valgte derfor en total ud-

skiftning af vort radiokommunikationsudstyr
for ca. 4 maneder siden, forteeller ingenier
Leif Juul Jergensen fra Haderslev og Om-
egns Elforsyning. Med det nye system har vi
faet en 100% daekning i vort forsyningsom-
rade.

— Tidligere kneb det med daekning i den
nordlige del af vort forsyningsomrade samt
langs de store kyststraekninger. Ved etable-
ring af 3 hovedstationer med antenneposi-
tionerihenholdsvis 82, 87 og 115 meters hgj-
de har vi lgst dette problem.

— Vi har udstyret 33 vogne med mobile an-
lzeg. Endvidere har viindkebt 6 baerbare an-
leeg samt 5 personsegere, der kan kaldes via
mobilt anleeg. Det avancerede radioanleeg
sikrer radiokommunikation mellem vogne
og hovedkontor mellem de enkelte vogne og
baerbare anleeg samt mellem baerbare an-
leeg og hovedkontor.

SIKKER RADIOKOMMU-
NIKATION FOR

ROG OG KEMIDYKKERE

| takt med det stigende antal transporter
med farlige stoffer og den dermed foregede
risiko for uheld, samt erfaringerne fra flere
meget alvorlige ulykker i udlandet har
brandveesenerne her i Danmark féet flere
nye opgaver, som stiller saerlige krav til ud-
styr og beskyttelse.

For at tilfredsstille behovet for mere effektive
beskyttelsesdragter til rag- og kemidykkere
har Trelleborg Gummi A/S udviklet en ny ge-
neration af beskyttelsesdragter i flere lag
med ventilationssystem.

Storno har leveret det effektive radiokommu-
nikationssystem, der sidder inde i beskyttel-
sesdragten. Derved har man fjernet en
eventuel gnistrisiko samt undgaet, at radio-
forbindelsen kan blive sdelagt af setsende
dampe og vaesker. Udstyret er samlet i en
vest, der tages pé under dragten, og bestar
af en skadestedsradio, en gresnegl, en stru-
bemikrofon samt en tast, der kan betjenes
gennem dragten.

Brugeren kan veere i konstant radioforbin-
delse med bade indsatsleder og kolleger. Pa
tasteboksens forside sidder en tasteknap,
ogtillige findes en omskifter, som kan benyt-
tes, hvis arbejdets art kraever »hands-free«
operation. Med dette system har brugeren
heenderne frie til arbejdet, og talen gar klart
og tydeligt igennem fra strubemikrofonen.

HURTIGERE SERVICE
Olieselskabet Danmark med 250 ansatte og
80 tankvogne har kebt 60 biltelefoner fra
Storno A/S. Hermed er samtlige tankvogne
0g personvogne udstyret med biltelefoner.
Tankvognene kerer med olie til landbrug og
villakunder, og servicevognene tager sig af
reperationer pa f.eks. oliefyr.

- Viharbiltelefoner i samtlige af vore vogne
dels for at forbedre servicen over for kunder-
ne og dels for at effektivisere vores arbejds-
gang. Hvis nuf.eks. entankvogn er ude for at
fylde olie pa hos en kunde, og naboen ringer
og ogsa har brug for olie, sa kan vi klare den
opgave med det samme. Kunderne far hurti-
gere betjening, og vi sparer kilometer, for-
teeller kerselschef T.H. Korsgaard fra Olie-
selskabet Danmark.

Nér olieselskabet valgte Storno’s biltelefo-
ner, var det pa grund af deres gode erfarin-
ger med dem, og fordi de kunne leveres hur-
tigt.
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